ECC-ONBOARDING - IHR WEG ZU BESSEREN DATEN

1 Eeratung

(1.) ERSTGESPRACH:
Gemeinsam definieren wir
g g Ihren Bedarf und stellen
Ihnen die Maglichkeiten im
ECC vor.

ANGEBOT:

Auf Basis lhres Bedarfs er-
halten Sie Ihr persénliches
Angebot .

FOLGEGESPRACH
(optional): Gemeinsam be-
sprechen wir die im Ange-
bot vorgeschlagenen Még-
lichkeiten und beantworten
lhre Fragen.

Vertrags-
abschluss

=¥y ANGEBOT UNTER-

ZEICHNEN:

Nach Beantwortung lhrer
Fragen, erfolgt der Ver-
tragsabschluss per Docu-
Sign.

VERTRAGSUNTERLA-

GEN:

d Per DocuSign erhalten Sie
die relevanten Unterlagen
zur finalen Prufung.

VERTRAGSUNTER-
ZEICHNUNG:

Nach Durchsicht unter-
zeichnen Sie den Vertrag
ganz einfach digital .

ZUFRIEDEN? W/ ir freuen uns uber Ihr Feedback.

* Auf dem Laufenden bleiben: Sie erhalten mit dem ECC-Newsletter und via LinkedIn alle wichtigen Informationen und Neuerungen rund um lhre Datenversorgung.

3 Onboarding

ANBINDUNG BEIM ECC:
Wir erstellen lhren individuel-
len ECC Account und richten
alles fur Sie ein.

AUSTAUSCH MIT

IHREM WW-SYSTEM:
Ihr W\W/-Anbieter wird von
unserem Support mit allen
notwendigen Informationen
und Zugangsdaten versorgt.
Sie mussen nichts weiter tun.

EINRICHTUNG IHRES

WW-SYSTEMS:

Sie werden von Ihrem \W/\W/-
Support kontaktiert und
richten gemeinsam mit Ihm
das System ein.

4 Go live

3 WEITERE
J INFORMATIONEN:
Sie erhalten lhre person-
lichen Zugangsdaten zum
ECC-PORT, sowie ggf.

weitere Informationen und/
oder Anleitungen.

= PORT ANMELDUNG:
@@ Mit der kostenlosen Regis-

ron trierung haben Sie Zugriff
auf alle Artikelstamm-
daten und organisieren den
Datenaustausch mit Liefe-
ranten (DAVe).
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