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DAS EUROPEAN-CLEARING-CENTER 
 VERNETZT LIEFERANTEN UND 

HÄNDLER DER BRANCHEN SCHUHE,  
SPORT, MODE, LEDER UND 

ACCESSOIRES. DABEI IST ES AUS 
UNSEREM HÄNDLER-ALLTAG 

NICHT MEHR WEGZUDENKEN 
UND VERSORGT UNS MIT 

HOCHWERTIGEN ARTIKELDATEN.
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Das ECC ist ein kleines Unterneh-
men bei dem das TEAM großge-

schrieben wird. Unser Team ist ein Mix 
aus Jungen und Junggebliebenen. Kein 
Startup, aber wir starten richtig durch. 

Wir sind groß geworden in der Schuh-
branche und wachsen weiter in der 
Sport- und Modebranche. 
Als unabhängiger Dienstleister fun-
gieren wir als Dolmetscher und sind 
das digitale Bindeglied zwischen 
Handel und Industrie.

Die ECC Family bietet eine Fülle an 
digitalen Lösungen und Kooperatio-
nen, um Industrie und Handel digital 
zu verbinden. Das European- 
Clearing-Center vernetzt Lieferanten 
und Händler der Branchen Schuhe, 
Sport, Mode, Leder und Accessoires 
und ist die zukunftsweisende Platt-
form zum Informations- und Daten-
austausch.
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Erfolgsmodell ECC 

750 Lieferanten

6 Mio
GTINs

1.824 Händler

68 Schnittstellen / 
Partner
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ECC Family
 
EINE ANBINDUNG FÜR OPTIMAL-DIGITALE 
GESCHÄFTSPROZESSE UND SCHNELLE 
„TIME TO MARKET“

Heutige wie zukünftige Anforderungen unserer 
Kunden treiben uns bei der Suche nach passen-
den “ECC-Familienmitgliedern” permanent an.
Wir entwickeln IT-Lösungen und verknüpfen 
Handelspartner, damit Sie effektiv arbeiten 
können.

Konkret bedeutet das:

• Sie sparen Zeit bei der Vororder
• Die Nachorder wird wesentlich einfacher 
• Order on demand wird möglich
• Alle Prozesse können digital abgewickelt 

werden
• Fehler und Unstimmigkeiten werden 

vermieden oder sofort erkannt
• Sie erhalten zu den Warenwirtschaftsdaten 

wertvollen Content für Onlinevertriebswege
• Apps und Webshops lassen sich nahtlos in Ihr 

System integrieren
• Ihre Dokumente werden GoBD-konform 

archiviert
• Sie erhalten wertvolle Marktauswertungen
• Das ECC bietet alle Möglichkeiten für den 

Onlinevertrieb, mit dem 2021 40 Prozent aller 
Umsätze generiert wurden* (HDE Online 
Monitor 2021 / Anteil Fashion & ACC (inkl. 
Schuhe)
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DATEN SIND DER ROHSTOFF UNSERER ZEIT. 
NOCH IMMER SCHÖPFEN WIR NUR EINEN 
BRUCHTEIL DES POTENZIALS AUS, DAS DATEN 
UNS LIEFERN. SEI ES WEIL IT-SYSTEME NICHT 
EFFEKTIV MITEINANDER KOMMUNIZIEREN 
ODER FIRMEN SIE NICHT IN VOLLEM UMFANG 
NUTZEN.
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B2B Artikeldaten und EDI

VALIDE STAMMDATEN UND EFFIZIENTE 
DATENAUSTAUSCHPROZESSE SIND DIE 
UNERLÄSSLICHE BASIS FÜR MODERNEN 
HANDEL

Mit den Angeboten der ECC Family können 
Sie Ihre Daten sicher, schnell und strukturiert 
mit Ihren Handelspartnern austauschen. Sie 
bekommen hochwertige Auswertungen und 
Programme, die Ihre Arbeitsaufwände und Kosten 
signifikant senken.

Um handeln zu können, durchlaufen Sie als 
Händler immer wieder folgende Prozesse: 
Sie stellen eine Anfrage, erhalten ein Angebot, 
vergeben einen Auftrag, erhalten die Lieferung 
und müssen dafür bezahlen. 

In jedem Teil dieses Prozesses werden Daten zum 
Vorgang in elektronischen Systemen (Buchhal-
tung, Bestellwesen, Kalkulation, Mahnwesen etc.)  
erfasst. Viele Daten, die in jedem Teil erfasst 
werden, bleiben jedoch inhaltlich vom Anfang bis 
zum Ende gleich, werden also mehrfach einge-
geben. 

Diese „Medienbrüche“ sind unwirtschaftlich und 
fehlerbehaftet und können vermieden werden!

Optimal wäre also, Daten, die in späteren Prozess-
teilen wieder benötigt werden, aus vorherigen 
Abschnitten zu übernehmen. Als problematisch 
bei der Realisierung eines solchen Optimums 
stellen sich immer wieder unterschiedliche 
Standards oder Datenformate in den verwen-
deten Programmen 
oder einfach in verschiedenen Ländern dar. Hier 
versucht nun EDI eine Vereinheitlichung.

EDI steht für „Electronic Data Interchange“ und 
macht eine einmalige Erfassung, Übertragung und 
Weiterverarbeitung ohne manuelle Eingriffe möglich. 

In gemeinsamer Arbeit zwischen Europäischer 
Kommission für Wirtschaft (ECE), den Vereinten 
Nationen und Vertretern einzelner branchen-
spezifischer EDI-Lösungen wurde ein Standard 
geschaffen, der sämtliche anfallenden Geschäfts-
vorfälle vom Anfang (der Anfrage auf Abgabe 
eines Angebotes) bis zum Ende (dem Erhalt der 
„Bezahlt- Meldung“) branchen- und länderüber-
greifend nach den EDI-Vorgaben abwickeln soll.

Dieser Standard heißt EDIFACT und steht für 
„Electronic Data Interchange for Administration, 
Commerce and Transport“. 

Beim ECC werden die unterschiedlichen Nachrich-
tenarten aller beteiligten Partner umgewandelt und 
in so genannten EDIFACT-Nachrichten beschrie-
ben:
 
• PRICAT
• ORDERS
• ORDRSP
• DESADV
• INVOIC
• SLSRPT
• INVRPT
• ... und weitere
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VALIDE STAMMDATEN UND EFFIZIENTE 
DATENAUSTAUSCHPROZESSE SIND DIE  
UNERLÄSSLICHE BASIS FÜR MODERNEN  
HANDEL UND FLÄCHENBEWIRTSCHAF-
TUNG.

Die Vorteile auf einen Blick:

• Verarbeitung von Papierbelegen, E-Mails und 
Fax-Kommunikation werden minimiert

• Direkte Übernahme der Herstellerdaten in das 
eigene WWS

• Reduzierung manueller Eingaben auf ein 
Minimum und damit Reduzierung von 
Fehlerquellen

• Kürzere Liefer- und Durchlaufzeiten
• Etikettierung der Lieferanten nutzen
• Erleichterung bei Nachdispositionen
• Rationalisierung von Verwaltungsabläufen
• Beschleunigter Wareneingang mit geringerem 

Personalaufwand
• Reduzierung von Beständen bei verbesserter 

Warenpräsenz

Durch die Abwicklung von Geschäftsvorfällen auf 
EDI-Basis lässt sich also ein beachtliches Maß an Zeit 
und Geld einsparen. 

Für die manuelle Bearbeitung einer kompletten 
Bestellung benötigen Sie bisher ca. 110 Minuten. 
Durch den Einsatz von EDI entfällt der manuelle 
Arbeitsaufwand und die Bearbeitungsdauer be-
trägt nur noch etwa 10 Minuten.

EDI = ELECTRONIC DATA 
INTERCHANGE, ERMÖGLICHT DIE 
ÜBERMITTLUNG VON 193  
UNTERSCHIEDLICHEN 
NACHRICHTENARTEN IN EINE 
EINHEITLICHE, VON ALLEN 
TEILNEHMERN VERWERTBARE 
NACHRICHTENFORM.
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Bestände

Bilder

Artikeldaten

SPOCC: Das Tor zur digitalen Welt 

SPOCC ist das System, von dem alle Marktteilnehmer profitieren. Hersteller, 
Lieferanten und Marken sind an einem hohen Absatz interessiert. Sie profitieren 
davon, Ihre Produkte markengerecht und hochwertig in Szene gesetzt über 
verschiedene Kanäle für den Handel anbieten zu können. 

SPOCC konzentriert alle Informationen zu einem Artikel an einer einzigen Stelle.

Wir haben einen Ort geschaffen, an dem alle vorhandenen Beschreibungen, 
Bilder, Artikelmerkmale und Verfügbarkeiten gespeichert und mit Einverständ-
nis des Urhebers automatisch an alle Händlersysteme verteilt werden können.

Unsere Webschnittstellen liefern diese Informationen in Echtzeit und in dem 
Format, das der Empfänger ohne weitere Bearbeitung nutzen kann.

Das spart jede Menge Aufwand, Zeit und Kosten.
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Content

Texte

Mehrabsatz ist für Handel wie Industrie lohnend. Mit SPOCC realisieren Sie 
Order on demand, denn durch SPOCC können Ihre Bestände in Loqa sichtbar 
gemacht und für die verlängerte Ladentheke genutzt werden.

Lieferanten und Hersteller profitieren von perfekt beschriebenen Produkten 
und von zusätzlichen Umsätzen aus Endless Aisle und Never-out-of-Stock.

Auf einen Blick: 

• Kataloge von 750 Herstellern über eine einzige Branchenlösung abrufen

• Mit nur einer API-Schnittstelle eine Vielzahl von Portalen und Marktplätzen 
erreichen

• Prozessautomatisierung im Einkauf und Liefermanagement bis hin zur  
Rechnungskontrolle

• Bessere Einkaufsplanung durch umfassende Marktdaten

• NOS und Hersteller-Lagerbestände für die verlängerte Ladentheke

• Fit für den Hybridhandel dank EAN’s, Bildern, Marketingmaterial und erweit-
ertem Content
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VALIDE MARKTDATEN 
ALS BASIS FÜR IHREN  

EINKAUFSERFOLG

ERIX 2.0 Die Marktdatenbank des  
Schuhhandels

ERIX ist seit vielen Jahren die Marktdatenbank für den 
Schuhhandel. Die SABU Schuh & Marketing GmbH 
entwickelt mit dem European-Clearing-Center als 
erfahrenem Technologiepartner aus dem vorhandenen 
Potenzial ein noch mächtigeres Tool. 

“Es wird mehr als nur ein Refresh sein. BI, kurz für 
Business Intelligence, ist eine neue Technologie zur 
Analyse von Daten und zur Präsentation verwertbarer 
Informationen, die Händler und Industrie in die Lage 
versetzt, fundierte Geschäftsentscheidungen zu treffen”, 
erklärt Jörg Frommann die Intention der technischen 
Neuausrichtung. 

ERIX 2.0 wird eine neutrale Plattform, auf der die 
gesamte Branche widergespiegelt werden kann und auf 
die auch die gesamte Branche zugreifen kann. 
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ALLE DIGITALEN DOKUMENTE UND 
ZAHLUNGSSTRÖME  RECHTSKON-

FORM AN EINEM ORT ARCHIVIEREN

Nativ.Store
Digitales Rechnungsarchiv

Im ECC.NATIV.STORE werden Ihre digitalen Rech-
nungen automatisch erfasst und rechtssicher 
archiviert.

Drittanbieterrechnungen und in Papierform direkt 
an Sie zugestellte Rechnungen können eben-
falls sehr leicht in Ihr Archiv übertragen werden. 
Gleichzeitig können alle erforderlichen Daten 
an alle mit der Weiterverarbeitung betrauten 
Systeme wie Warenwirtschaft, die Zentralregu-
lierung oder die Finanzbuchhaltung übergeben 
werden.

Vorteile

• Die Bereitstellung digitaler Daten macht eine 
automatische Rechnungskontrolle durch Ihr 
Warenwirtschaftssystem problemlos möglich 

• Sie sparen nachweislich Arbeitszeit und senken 
durch den transparenten Prozess die Fehlerrate 

• Durch die kürzere Bearbeitungszeit erhöht sich 
Ihre Chance Skontovorteile zu nutzen

• Es entfallen eine Vielzahl manueller Verwal-
tungsaufgaben und Kosten

• Sie sparen wertvollen Lagerraum durch Redu-
zierung der Papierdokumente und Sie verkürzen 
Recherchezeiten dank digitaler Suchmöglich-
keiten
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Loqa - Digitalisierung für den lokalen 
Einzelhandel 

Loqa my places, der 
schnellste Weg ins 
Internet
 
Loqa my places bringt Internetnutzer mit dem 
stationären Handel vor Ort zusammen.

Dabei werden die lokal angebotenen Artikel 
des Geschäfts inklusive Fotos, Beschreibung, 
Verfügbarkeiten und Preisen vollkommen auto-
matisiert und in Echtzeit in Google ausgespielt. 
Die Artikel können dann über Loqa my places 
direkt beim Geschäft reserviert oder gekauft 
werden.

• GOOGLE BUSINESSEINTRAG
• ANZEIGE DER PRODUKTE 
• ANZEIGE VON 

VERFÜGBARKEITEN
• ONLINE-SCHAUFENSTER MIT 

FILTERMÖGLICHKEITEN
• CLICK & RESERVE
• SONDERPLATZIERUNGEN BEI 

GOOGLE
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Einfache Anbindung 

Über die SPOCC-Schnittstelle 
wird das gesamte Sortiment 
mit Bestand in Echtzeit in Ihrem 
Businessprofil bei Google ab-
gebildet und so für den Kunden 
sichtbar.

Mehrere Suchmodi

Ihre Artikel sind in den verschie-
densten Suchmodi zu finden. 
Zum Beispiel im Shopping-Tab, 
in Google Maps und in der loka-
len Suche.

Reservieren/ Online verkaufen

Wie Sie den Kauf abwickeln 
bleibt Ihnen überlassen, Loqa 
bietet alle Möglichkeiten, von 
Click & Collect über Click & Re-
serve bis zum Online-Checkout.

Mehr als zwei Drittel wünschen 
dich Echtzeit-Informationen 
auf ihr Smartphone, welche 

Produkte in den Läden vor Ort 
verfügbar sind.

Die deutliche Mehrheit würde 
gerne die Preise lokaler Händ-

ler online vergleichen.

Mehr als die Hälfte der 
Befragten wünschen sich 
die Möglichkeit, Online-

Bestellungen im Geschäft 
abzuholen.
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Modul "Kunden-Terminal"

• Filial- und Herstellerbestände
• Detaillierte Produktinformationen
• Artikelauswahl auf das Smartphone übertragen
• Digital Signage Werbebereich
• Warenkorb an die Kasse übertragen
• Beratung anfordern 

Modul „Customer App“

• Größenberatung
• Fußvermessung
• Livebestände des Händlers
• Detaillierte Produktinformationen
• Progressive Web-App ohne Installation
• Responsive Template für jedes mobile Endgerät
• QR-Code Verlinkung
• Bezahlmöglichkeit in der Customer App mit PayPal und Click & 

Collect

Modul "Sales Assistant"

• Filial- und Herstellerbestände
• Varianten, Alternativ- und Zusatzartikel
• Detaillierte Produktinformationen 
• Erfassung des Warenkorbs und Übergabe an 

das POS zwecks Schnellcheckout
• Kundenanfragen vom Terminal erhalten und 

Übernahme der Kundenmerkliste zur weiteren 
Verarbeitung

• Dropshipping Order via EDI direkt an den Her-
steller zwecks Direktversand an den Kunden 
oder Versand in die Filiale für Click & Collect
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Verlängerte 
Ladentheke

Loqa ist direkt an die SPOCC-Datenbank 
angeschlossen und bildet die Bestände 
von Lieferant:innen und Händler:innen ab. 
So kann dank Nachorder und Warentrading 
beinahe jeder verfügbare Schuh für die lo-
kalen Kund:innen bestellt und via Dropship-
ping zugestellt werden. Auf der Lokalfläche 
entsteht ein riesiger digitaler  Showroom 
mit grenzenlosen Möglichkeiten.

24/7 Shopping

Kund:innen können zuhause im Sortiment ihres loka-
len Händlers stöbern und shoppen. Sie bekommen mit 
Loqa alle Informationen, die sie für die Kaufentschei-
dung brauchen. Click & Collect, Click & Meet und Click 
& Reserve sind bereits integriert.

Hervorragende 
Beratung

In Geschäften mit Loqa sind auch die Ver-
käufer:innen bestens informiert. Ob es um 
die passende Größe, eine andere Farbe, das 
Material, den Absatz oder die Schuhform 
geht, hier bleiben keine Fragen offen. 
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GANZ GLEICH OB UMFANGREICHES EDI-PROJEKT 
ODER E-COMMERCELÖSUNG – UNSER ZIEL SIND 
ZUFRIEDENE KUNDEN UND ERFOLGREICHE 
DIGITALISIERUNGSPROJEKTE. UM GENAU DAS 
ZU ERREICHEN, SETZEN WIR SCHON IMMER AUF 
EIN ERFOLGREICHES PARTNERNETZWERK UND 
PARTNERSCHAFTEN AUF AUGENHÖHE. 

Partner

Technische Innovationen

Die Digitalisierung schreitet schneller voran als jemals zuvor. 
Wir bleiben am Ball und suchen stets Kooperationspartner, 
die auf ihrem Gebiet die Besten sind.

Wir kennen die Schuh-, Sport- und Textilbranche und ent-
wickeln unsere Lösungen angepasst an Ihre Anforderungen. 
Ohne Kompromisse.

Die Branche im Focus
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DAS EUROPEAN-CLEARING-CENTER SETZT 
VON BEGINN AN AUF EIN STARKES NETZ-

WERK MIT ERFOLGREICHEN PARTNERN.  

WIR KOMBINIEREN DIE KOMPETENZEN UND 
VIELFALT VIELER KLEINER SPEZIALISTEN 

UND EXPERTEN.

Wir kennen die Schuh-, Sport- und Textilbranche und ent-
wickeln unsere Lösungen angepasst an Ihre Anforderungen. 
Ohne Kompromisse.

Egal wie viele Prozesse wir digitalisieren, am Ende geht es 
immer um den Menschen, der die Technik einsetzt. 

Die Branche im Focus Menschen im Mittelpunkt
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Werden Sie Teil der 

ZG: Händler 11/2022

Hafenweg 5a
59192 Bergkamen

T +49 2389 / 927020 0
F +49 2389 / 9270 22

vertrieb@ecc-online.net

www.ecc-online.net
www.godigital-io.de
www.spocc.io
www.loqa.io

European-Clearing-Center (ECC) GmbH & Co. KG

ECC FAMILY


