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DAS EUROPEAN-CLEARING-CENTER 
VERNETZT LIEFERANTEN UND HÄND-
LER DER BRANCHEN SCHUHE, SPORT, 

MODE, LEDER UND ACCESSOIRES. 
DABEI IST ES AUS UNSEREM HÄNDLER-

ALLTAG NICHT MEHR WEGZUDENKEN 
UND VERSORGT UNS MIT HOCHWERTI-

GEN ARTIKELDATEN.
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Das ECC ist ein kleines Unterneh-
men bei dem das TEAM großge-

schrieben wird. Unser Team ist ein Mix 
aus Jungen und Junggebliebenen. Kein 
Startup, aber wir starten richtig durch. 

Wir sind groß geworden in der Schuh-
branche und wachsen weiter in der 
Sport- und Modebranche. 
Als unabhängiger Dienstleister fun-
gieren wir als Dolmetscher und sind 
das digitale Bindeglied zwischen 
Handel und Industrie.

Die ECC Family bietet eine Fülle an 
digitalen Lösungen und Kooperatio-
nen, um Industrie und Handel digital 
zu verbinden. Das European- 
Clearing-Center vernetzt Lieferanten 
und Händler der Branchen Schuhe, 
Sport, Mode, Leder und Accessoires 
und ist die zukunftsweisende Platt-
form zum Informations- und Daten-
austausch.
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Erfolgsmodell ECC 

750 Lieferanten

6 Mio
GTINs

1.824 Händler

68 Schnittstellen / 
Partner
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ECC Family

Heutige wie zukünftige Anforderungen unserer 
Kunden treiben uns bei der Suche nach passen-
den “ECC-Familienmitgliedern” permanent an.
Wir entwickeln IT-Lösungen und verknüpfen 
Handelspartner, damit Sie effektiv arbeiten 
können.
 
Das Kerngeschäft wird vollständig selber 
betrieben und ist DER USP für die Branche

• Eigene Software und Entwicklung
• Eigener Support
• Perfekte Vernetzung / Schnittstellen / 

Konnektivität
• Datenqualitätstandards setzen / vorhandene 

Standards nutzen
• Datenqualität-Monitoring

Die erweiterten Funktionen ergänzen das 
Kerngeschäft und stellen den Praxiseinsatz 
der Daten dar. Dabei setzen wir auf erfahrene 
Experten und innovative Startups und binden 
diese in die „Family“ ein.

• Kooperation
• White Label Lösung
• Beteiligung
• Eigenentwicklung

Orderentry

B2B-Daten

Prism

Nativ.Store

Webshop

Content
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Loqa Card

Bilder

ERIX 2.0

44 Mio 
Transaktionen
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DATEN SIND DER ROHSTOFF UNSERER ZEIT. 
NOCH IMMER SCHÖPFEN WIR NUR EINEN 
BRUCHTEIL DES POTENZIALS AUS, DAS DATEN 
UNS LIEFERN. SEI ES WEIL IT-SYSTEME NICHT 
EFFEKTIV MITEINANDER KOMMUNIZIEREN 
ODER FIRMEN SIE NICHT IN VOLLEM UMFANG 
NUTZEN.
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Eine Anbindung, zahlreiche Möglichkeiten

Mit den Angeboten der ECC Family können 
Sie Ihre Daten sicher, schnell und strukturiert 
mit Ihren Handelspartnern austauschen. Sie 
bekommen hochwertige Auswertungen und 
Programme, die Ihre Arbeitsaufwände und Kosten 
signifikant senken.

Als Dolmetscher der verschiedenen Daten-
sprachen ersetzt das ECC die unterschiedlichen 
EDI-Verfahren zwischen den einzelnen Parteien.

Teilnehmende Handelsunternehmen und 
Hersteller müssen sich nicht mehr mit jedem 
einzelnen EDI-fähigen Geschäftspartner über die 
verwendeten Datenformate und Kommunika-
tionsverbindungen absprechen und diese testen. 
Dies erspart Zeit und vereinfacht die Kommunika-
tion.

Vorteile der ECC Family für Lieferanten: 

• Ein Partner, zahlreiche Schnittstellen und 
Möglichkeiten

• Kontrolle über eigene Daten

Auf den folgenden Seiten erfahren Sie mehr 
zu den einzelnen Modulen und wie Sie diese 
einsetzen können.
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VALIDE STAMMDATEN UND EFFIZIENTE 
DATENAUSTAUSCHPROZESSE SIND DIE 
UNERLÄSSLICHE BASIS FÜR MODERNEN 
HANDEL

EDI = electronic data interchange, ermöglicht die 
Übermittlung von 193 unterschiedlichen Nachrich-
tenarten in eine einheitliche, von allen Teilnehmern 
verwertbare Nachrichtenform.

Das ECC ist offizieller Solution Provider der GS1 
Germany.

Die GS1 entwickelt effiziente unternehmensüber-
greifende Prozesse entlang der Wertschöpfungs-
kette und treibt die Umsetzung von Identifikations-, 
Datenträger-, Kommunikations- und Prozessstan-
dards systematisch voran. Die Lösungen der GS1 sind 
praxistauglich und orientieren sich an den Märkten 
und Trends.

Dieser Standard heißt EDIFACT und steht für 
„Electronic Data Interchange for Administration, 
Commerce and Transport“.

Beim ECC werden die unterschiedlichen Nachrich-
tenarten aller beteiligten Partner umgewandelt 
und in so genannten EDIFACT-Nachrichten 
beschrieben:
 
• PRICAT
• ORDERS
• ORDRSP
• DESADV
• INVOIC
• SLSRPT
• INVRPT
• ... und weitere

Elektronischer Datenaustausch ist die Basis für 
funktionierende Flächenpartnerschaften 
zwischen Industrie und Handel.

B2B Artikeldaten und EDI
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• Rationalisierung von Verwaltungsabläufen
• Mehr Umsatz durch kürzere Durchlaufzeiten im 

Handel, Vermeidung von Leerverkäufen, einfache 
Dispo

• Reduzierung manueller Eingaben auf ein Minimum 
und damit Reduzierung von Fehlerquellen

• Kürzere Liefer- und Durchlaufzeiten
• Erleichterung bei Nachdispositionen 
• Verarbeitung von Papierbelegen, E-Mails und Fax-

Kommunikation werden minimiert

Die Vorteile auf einen Blick:
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Bestände

Bilder

Artikeldaten

SPOCC: Das Tor zur digitalen Welt

SPOCC ist das System, von dem alle Marktteilnehmer profitieren. Hersteller, 
Lieferanten und Marken sind an einem hohen Absatz interessiert. Sie profitieren 
davon, Ihre Produkte markengerecht und hochwertig in Szene gesetzt über 
verschiedene Kanäle für den Handel anbieten zu können. 

SPOCC konzentriert alle Informationen zu einem Artikel an einer einzigen Stelle.

Wir haben einen Ort geschaffen, an dem alle vorhandenen Beschreibungen, 
Bilder, Artikelmerkmale und Verfügbarkeiten gespeichert und mit Einverständ-
nis des Urhebers automatisch an alle Händlersysteme verteilt werden können.

Unsere Webschnittstellen liefern diese Informationen in Echtzeit und in dem 
Format, das der Empfänger ohne weitere Bearbeitung nutzen kann.
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Content

Texte

Das spart jede Menge Aufwand, Zeit und Kosten.

Mehrabsatz ist für Handel wie Industrie lohnend. Mit SPOCC realisieren sie 
Order on demand, denn durch SPOCC können Ihre Bestände in Loqa sichtbar 
gemacht und für die verlängerte Ladentheke genutzt werden,

Vorteile

• Einmal liefern - 1.000 Empfänger
• Minimierung von Aufwand
• Ware ist schnell und hochwertig digital verkaufsfähig
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VALIDE MARKTDATEN 
ALS BASIS FÜR IHREN  

EINKAUFSERFOLG

ERIX 2.0 Die Marktdatenbank des  
Schuhhandels

ERIX ist seit vielen Jahren die Marktdatenbank für den 
Schuhhandel. Die SABU Schuh & Marketing GmbH 
entwickelt mit dem European-Clearing-Center als 
erfahrenem Technologiepartner aus dem vorhandenen 
Potenzial ein noch mächtigeres Tool. 

“Es wird mehr als nur ein Refresh sein, BI, kurz für 
Business Intelligence ist eine neue Technologie zur 
Analyse von Daten und zur Präsentation verwertbarer 
Informationen, das Händler und Industrie in die Lage 
versetzt, fundierte Geschäftsentscheidungen zu treffen”, 
erklärt Jörg Frommann die Intention der technischen 
Neuausrichtung. 

ERIX 2.0 wird eine neutrale Plattform, auf der die 
gesamte Branche widergespiegelt werden kann und auf 
die auch die gesamte Branche zugreifen kann. 
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ALLE DIGITALEN DOKUMENTE UND 
ZAHLUNGSSTRÖME RECHTSKON-

FORM AN EINEM ORT ARCHIVIEREN

Nativ.Store
Digitales Rechnungsarchiv

Es gibt 3 Versandmöglichkeiten von Rechnungen:

1. Versand in Papierform

2. Versand als PDF per E-Mail

3. Elektronische Übermittlung einer INVOIC

Jeder dieser Wege kann Vor - und Nachteile mit 
sich bringen, da hohe Kosten entstehen können, 
die Dokumente nicht rechtssicher sind oder die 
technischen Voraussetzungen fehlen. 

Hier setzt der Nativ.Store an:

Im NATIV.STORE werden Ihre digitalen Rech-
nungen automatisch erfasst und rechtssicher 
archiviert.

Gleichzeitig können alle erforderlichen Daten 
an alle mit der Weiterverarbeitung betrauten 
Systeme wie Warenwirtschaft, die Zentralregu-
lierung oder die Finanzbuchhaltung übergeben 
werden.

Vorteile:

• Die Bereitstellung digitaler Daten macht eine 
automatische Rechnungskontrolle durch Ihr 
Warenwirtschaftssystem möglich 

• Sie sparen nachweislich Arbeitszeit und senken 
durch den transparenten Prozess die Fehlerrate

• Sowohl beim Sender als auch beim Empfänger 
entfallen eine Vielzahl manueller Verwaltung-
saufgaben und Kosten

• Sie sparen wertvollen Lagerraum durch Reduz-
ierung der Papierdokumente und verkürzen 
Recherchezeiten dank digitaler Suchmöglich-
keiten
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GANZ GLEICH OB UMFANGREICHES EDI-PROJEKT 
ODER E-COMMERCELÖSUNG – UNSER ZIEL SIND 
ZUFRIEDENE KUNDEN UND ERFOLGREICHE 
DIGITALISIERUNGSPROJEKTE. UM GENAU DAS 
ZU ERREICHEN, SETZEN WIR SCHON IMMER AUF 
EIN ERFOLGREICHES PARTNERNETZWERK UND 
PARTNERSCHAFTEN AUF AUGENHÖHE. 

Partner

Technische Innovationen

Die Digitalisierung schreitet schneller voran als jemals zuvor. 
Wir bleiben am Ball und suchen stets Kooperationspartner, 
die auf ihrem Gebiet die Besten sind.

Wir kennen die Schuh-, Sport- und Textilbranche und ent-
wickeln unsere Lösungen angepasst an Ihre Anforderungen. 
Ohne Kompromisse.

Die Branche im Focus
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DAS EUROPEAN-CLEARING-CENTER SETZT 
VON BEGINN AN AUF EIN STARKES NETZ-

WERK MIT ERFOLGREICHEN PARTNERN.  

WIR KOMBINIEREN DIE KOMPETENZEN UND 
VIELFALT VIELER KLEINER SPEZIALISTEN 

UND EXPERTEN.

Wir kennen die Schuh-, Sport- und Textilbranche und ent-
wickeln unsere Lösungen angepasst an Ihre Anforderungen. 
Ohne Kompromisse.

Egal wie viele Prozesse wir digitalisieren, am Ende geht es 
immer um den Menschen, der die Technik einsetzt. 

Die Branche im Focus Menschen im Mittelpunkt
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ZG: Lieferanten 11/2022

Werden Sie Teil der 

Hafenweg 5a
59192 Bergkamen

T +49 2389 / 927020 0
F +49 2389 / 9270 22

vertrieb@ecc-online.net

www.ecc-online.net
www.godigital-io.de
www.spocc.io
www.loqa.io

European-Clearing-Center (ECC) GmbH & Co. KG
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